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SERVICIOS SATELITALES

Lomunicaciones de altura

Con la puesta en marcha del proyecto
e-México, parece que, ahora si, los ope-
radores de comunicaciones satelitales
mostrardn su alta capacidad de proveer
servicios.

Durante los iiltimos afios, las tecnologfas satelitales recobraron su
relevancia dentro de la industria de telecomunicaciones. Hace al-
gln tiempo se pensaba que la fibra 6ptica suplirfa en gran medida a
las transmisiones satelitales; no obstante, la evolucién tecnoldgica
y el abaratamiento de los equipos y tarifas ha permitido que las
comunicaciones satelitales se consideren la alternativa mis viable

para llegar més allé de las fronteras geogrficas.

El medio de las telecomunicaciones

|3 comunicacian satelital
en la nueva ley

Después de meses
de trabajo en las
reformas a la Ley Fe-
deral de Telecomu-
nicaciones, al-
gunos de los
articulos con-
cernientes a los
servicios satelitales tuvieron algunos
cambios; no obstante, falta consenso para
favorecer a todas las partes.

Enel texto del proyecto de decreto de Ley Federal de Telecomuni-
caciones (LFT) presentado el 21 de agosto de 2002 (en adelante la
nueva ley) concemniente al tema de la comunicacion via satélite, se
introducen algunos conceptos novedosos que favorecerdn el desa-
rollo de esta industria. Sin embargo, también mantiene algunos
puntos de la LFT e incluye otros nuevos que parecen menos favo-
rables para el sector. A continuacion se hace un breve andlisis so-
bre las disposiciones de la nueva ley referentes a los satélites:
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INFORME ESPECIA

fedal en todo lugar

Omnitracs, compania enfocada en el rastreo y localiza-
cién de camiones de autotransporte, encontré en Satmex
al mejor aliado para cumplir su mision.

Con 12 afios de operaciones en el mercado y 17,000 unidades moviles a su custodia, Omnitracs
se apoya en Satmex para transmitir la informacion que permite a sus clientes asegurar la ope-
racién de sus flotillas de autotransporte.

Taiacor Mauro Sentr
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N 1957 SE LANZO EL PRIMER SATELITE ARTIFICIAL
SpuTnik 1 pE L ENTONCES URSS, 42 AROS DESPUES
OPERAN APROXIMADAMENTE 600 SATELITES GEOESIN-
CRONOS O GEOESTACIONARIOS (GEO).

Sin embargo, las telecomunicaciones via saté-
litetienen sus origenes hace cuatro décadas, fue en 1962
con el primer satélite activo, el Telstar 1, que enviaba
sefiales de television entre Estados Uni-

dos y Europa. En ese entonces, los

~ costosy riesgoseranmayores alos

~ de hoy en dia, debido a las limita-

ciones tecnologicas, tanto del segmen-

10 espacial como del terrestre, para co-
‘municarse con el artefacto,

Fue en 1968 cuando, en México, la Se-
cretaria de Comunicaciones y Transportes
(SCT) hizo el primer enlace via satélite para
transmitir los Juegos de la XIX Olimpiada, por

medio del Péjaro Madrugador, con apoyo de la

estacion terrena Tulancingo .
- Entre los hechos més relevantes de la in-
dustria sateltal mexicana estén el lanzamien-

1o de los satéltes Morelos 1y 2, primeros satélites co-

merciales naionales, los cuales fueron susttuidos por

el Solidaridad 1 (1994) y Solidaridad I (1995) y, pos-
teriormente, el lanzamiento del Satmex $, ademds de

a privatizacion de Satélites Mexicanos, en la que la

empresa Principia retiene 26%, Loral Space & Commu-

nications, 49% y el gobierno federal, 25%.

0tro de los sucesos que ocasiond muchas posicio-
nes encontradas fue la entrada de nuevos proveedores
satelitales, PanAmSat y GE Capita, accion con la que
Ias altenativas para los clientes son variadas y la cali-
dad de los servicios se increment5.

Con base a informacion de la Comisién Federal de
Telecomunicaciones (Cofetel) ya son varios los con-
cesionarios que ofrecen servicios satelitales en el pais,
entre ellos: Astrum Comunicaciones, Enlaces Integra,
Iridium, Globalstar, Omitracs, PanAmSat, Spacenet
Communications (antes GE Capital), Satmex y Siste-
mas Satelitales de Meéxico.

Asimismo, la empresa holandesa New Skies
Satelites esti en procesos ante la SCT para obtener su
concesion para otorgar capacidad en sus satéites.

Apertura de cielos
Ante el crecimiento de Intemet y la demanda de datos, voz
y video, los saéltes resultan ser muy buen complemento

peralasredes terestres, yasea para descongestonarel
tréfico o para establecer comunicacidn en aque-

llas zonas donde la infraestructura de cables
10 llega o estd afectads.

No obstante, algunas de las des-

Ventajas que no han sido superadas

porlosartefactos estin relaciona-

das con la demora de propaga-

cibn, I interferencia de radio

y microondas, asf como las

fallas ocasionadas por feno-
menos metercolégicos.

Debido a la alta calidad

y el gran ancho de banda

que tienen los enlaces sate-

liales, s principales ireas

beneficiadas por estos artefuctos son la educacion a
distancia, Intemet, la radiodifusicn (television comer-
cil, corporativa, DTH y por cable), I telefonia inter-
nacional y rural y a telemedicina

A decir de Satmex, los satéites son el medio més
oficiente y rentable para apoyar el crecimiento de la
infraestructura de comunicaciones que necesitan los
paises en desarrollo; un ejemplo son los acuerdos esta-
blecidos entre el gobiemo con PanAmSat y Satmex para
montary transmitir la informacién generada porel Sis-
tema Nacional e-México.

Menico, pais clave

Debido al nivel de teledensidad del pais y a los planes
para llevar conectividad 2 todo lugar, México resulta
una nacién con gran potencial de negocios.

Deacuerdo con Arturo Gonzilez Arquicta, vicepre-
sidente de Operaciones y Comunicacion Corporativa
de Satmex, coment6 a NET@ que el ritmo de creci-
miento de las telecomunicaciones va de la mano del
desarrollo macroecondmico, por lo que se preve que
para 2003 se incrementaré el tréfico de comunicacio-
nes entre Estados Unidos y Latinoamérica.

Por su parte, Arturo Ballesteros, director general
de PanAmSat, explicé que la comunicacién satelital
tiene niveles de confiabilidad mis altos que la comu-
nicacion terrestre, lo que repercute en mayor veloci-
dad de transmisién de datos para los usuarios.

Asimismo, como ya se habia mencionado, los cos-
tos en tecnologia se han reducido, 1o que permite la
expansion de estos servicios en proyectos sociales como
los telecentros y Ia telemedicina.

“Los costos de las nuevas tecnologias estén bajan-
doyy esto permite la implantacién de nuevos servicios
de manera integral. En cuanto a la tecnologia de los
satélites, éstos se hacen cada dia mas potentes; porcon-
siguiente, las antenas en tierra pueden ser mis peque-
fias, lo que facilita realizar proyectos de grandes di-
mensiones”, destacd Dolores Martos, vicepresidenta de
Ventas para América latina y EI Caribe de New Skies
Satellites.

A continuacién, NET@ presenta un perfil de las
empresas involucradas en Iz oferta de servicios
satelitales en el pais

® Astrum Comunicaciones. Esta compafia offece ser-
vicios de transmisién de paquetes e datosbidireccionales
(0v07) y da servicio de radiocomunicacion especializa-
da de flotilla a equipos terminales asociados al sistema
sateltal extranjero que comprende al satélite geoesta-
cionario canadiense MSAT-1.

® Corporacién Nacional de Radiodeterminacién.
Conocida comercialmente como Omitracs, esta com-
paiia se dedica al astreo, monitorco y comunicacién
via satéite para floills de transporte.

Trabaja por medio del Satmex 5, por lo que tienen
cobertura en todo el Continente Americano; ademés, a
nivel mundial, opera en 35 pafses y cuatro continentes.

También utiliza sistemas de GPS y esté enfocada
al sector de autotransporte.

El principal objetvo de Omitracs es mantener su cr-
cimiento en cuanto al nimero de equipos; asimismo, pla-
nea reafirmar su posicion en los paises de Centroamerica.

© Enlaces Integra. Esta empresa, hermana de Satmex,
provee capacidad satelital; ademés, da servicio de con-
duccién de sefiales a redes piiblicas de telecomuni
ciones autorizadas por Ia SCT, asi como transmisi
de banda ancha para redes privadas y prestadores de
servicios de valor agregado.

® Globalstar de México. Empresa proveedora de ser-
vicios méviles de comunicacion de voz, transmisién
de datosy fax, geoposicionamiento y mensajes cortos,
através del sistema satelital extranjero Globalstar.

® Iridium de Meéxico. Después de la quicbra de la
compaiia, Iridium suspendid operaciones; no obstante.
¥ tras recibir capital de nuevos inversionistas, provee
servicios de comunicacién de vo, ransmisién de da-
tos y fax, radiolocalizacién mévil de personas para el
envio de mensajes unidircccionales, numéricos y
alfanuméricos, por medio de la red satelal Iridium.

@ Libros Fordineos. Compaiiia de servicio de conduc-
ci6n de seiiales de voz, datos, imgenes y video a re-
des privadas de telecomunicaciones.

@ New Skies Satelites. Con inerés por incursionar en el
mercado mexicano, esta fima provee capacidad satcitl
para transmiti servicios de videa, datos, voz ¢ Intemet.
Tiene infraestructura de telepuertos en Australia, Estados
Unidos y Reino Unido. Hoy en dia opera cinco saltes y
enel plazo de un o planea lanzar ¢l NSS-6 paralaregion
Asia-Pacifico y el NSS-8 para el continente Americano.

En este afio, NEW Slies Satellite puso en érbita al
'NSS-7 para la Banda Ku para operar aplicaciones que
requieran de banda ancha. Mediante el NSS-8, la em-
presa planea proveer servicios de multimedia hacia as
dreas urbanas y rurales.

© PanAmSat de Méxieo (Controladora Satlital). Comer-
caliza capacidad satelital purs; es decir, ancho de banda.

Ala fecha, tiene 21 satélites en el mundo, de los cua-
les 11 cubren y funcionan en Meéxico. Entre susprincipe-
les sectores a atender estin los medios de comunicacic,
carriers, prestadores de servicios de telecomunicaciones
via satlite y el de redes dedicas  través de los artefactos

Paraincrementar su cobertura y comunicara mis usua-
tios, amediano plazo, buscard alianzas con empresas pro-
eedoras de servicios saelitales (telepuertos), ademés de
‘analizar las mejores opciones para integrar verticalmente
servicios de valor agregado.

® Spacenet Communications Services de México (an-
tes GE Capital Spacenet Communications Services de
México). Compaia que provee servicios de ransmisién
de datos, mégenes, voz, sonidos o cualquier ofro medio
de informaci6n aredes privadas de telecomunicaciones.

© Satmex. Esta empresa mexicana esté integrada por
Loral Space & Communications, Principia y el gobier-
no. Cabe destacar que Principia también es accionista
de la telefonica Globalstar y de la compaiiia de servi-
cios de valor agregado Enlaces Integra.

El operador satelital ofrece capacidad para conec-
tividad a Internet,radiotrasmisién, telefonia rurl, dis-
tribucién de sefiales a sistemas de cables, elcétera; asi-
mismo, tiene derecho de aterrizaje en 39 paises del
continente americano y EI Caribe.

Hasta el momento, opera tres satélies: Morelos 2,
Solidaridad 2 en 113° y el Satmex 5, en 116.8° oestey
para el primer trimestre del 2003 lanzaré el Satmex 6
en 109.2° oeste

® Sistemas Satelitales de México. Firma proveedora
de capacidad satelital. @
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[ la concesidn

XTI ESrE ARTICULO QUE SE REFIERE A LOS TIOS DE CONCESIONES, SE MANTIENE IGUAL
(CON RESPECTO A LAS DEDICADAS A LA COMUNICACION VIA SATELITE. LO QUE SIGNIFICA QUE PERMA-
NECE ESE CONTROL EXCESIVO QUE LA AUTORIDAD EJERCE SOBRE QUIENES QUIEREN PRESTAR SERVI-
CI0S DE COMUNICACION VIA SATELITE. ASI ES, EL REQUISITO PARA OBTENER UNA CONCESION PERMA-
NECE, A PESAR DE QUE VARIAS APORTACIONES DE LOS PARTICIPANTES EN LA CREACION A NUEVA'
LEY SOLICITABAN UN ESQUEMA MUCHO MAS FLEXIBLE QUE FACILITARA LA PRESTACION DE ESTOS
'SERVICIOS, ELIMINANDO LA NECESIDAD DE UNA CONCESION; NO OBSTANTE, PARECE QUE AUN ESTA-
MOS LEJOS DE UN ESQUEMA NOVEDOSO Y FLEXIBLE.

Se debe tomar en cuenta que el proceso para obtener una concesion en la prictica es
‘mis dificil de lo que parece en el papel, se requiere mas transparencia y rapidez, ya que
algunos de sus aspectos estén sujetos a la discrecionalidad o interpretacion de algin fun-
cionario piblico.

Atin o contamos con procesos automatizados, sencilos y transparentes para obtener una
concesitn y es por eso que continuard siendo un proceso complicado,

ESTITSTIETASe establece un procedimiento de licitacion piiblica
para la obtencion de una concesion, para ocupar y explotar posicio-
nes orbitales geoestacionarias y Grbitas sateltales asignadas al pais.
No s el mismo que se uilice para I obtencitn de frecuencias, se
creard uno especifico, lo cual es muy positivo porque, en realidad,
las frecuencias  las posiciones orbitales son diferentes y deben
tener un trato distinto.

Se menciona que la Comision establecer en las bases los
criterios para la seleccion del ganador: ¢l pago de una contra-
prestacién economica, las obligaciones sobre las condiciones
para la prestacién de servicios (cobertura, conectividad, pene-
tracién, tarifas al piblico, etcétera) , finalmente, una combina-
cién de los dos anteriores.

Con dichos criterios se elimina la obligacion de hacer inica-
mente subastas y abre Ia posibilidad a los concursos de belleza.
Es altamente positivo que no tenga que ser una subasta; sin em-
bargo, el problema de los concursos de belleza es que se prestan
para decir que hubo favoritismos o situaciones similares. Esto
se puede evitar en las mismas bases de licitaci6n, s en éstas se asigna un valor a cada
factor; por cjemplo, las bases pueden sefialar que la cobertura seria 10% del valor de
1a oferta, Ia coniraprestacién 30%, etcétera y, al final, la suma de todos los factores
puede determinar &l ganador. También es importante mencionar que cuando una em-
presa solicite una posicién orbital debe haber un esquema para que la competencia se
entere de esas gestiones y no se le niegue el acceso al mismo recurso. Esto se resuelve
con un esquema claro de participacién y de procedimientos que permitirdn igualdad
para cada una de las partes.

Asimismo, el gobiemno podri establecer una reserva expresada en MHz o un por-
centaje de capacidad para ser utilizada por el Estado en forma gratuita. Una vez més nos
enfrentamos ante otra actitud que debe ser modificada y es la de obtener algo de les
empresas, lo cual no esté mal, el error es que no es sabido de antemano, cada vez que se.
obtenga la concesién se tiene que negociar, generando incertidumbre,

Asi, las empresas no conocen, anticipadamente, lo que deberan pagar al gobierno,
esta contraprestacién es discrecional y tiene que negociarse constantemente con el go-
bierno. Consideramos que dicha contraprestacién deberia establecerse claramente en
una ley para que sea piblica y conocide; de esta manera, una empresa sabria el monto a
liquidar antes de entrar al mercado, pues no es justo que se entere cuando esté en el
proceso de obtener una concesion.

OLUMNA INVITADA

XTI EI contenido de este articulo no estd contemplado en la Ley actual y s un
acierto de la nueva ley. Trata de las excepciones al procedimiento de lcitacion publica,
estableciendo la posibilidad de asignar en forma directa concesiones para ocupar y explo-
tar posiciones orbitales. Los casos de excepci6n son tres:

1.- Cuando se trata e dependencias y entidades de la administracion piblica federal
(caso contemplado en la Ley actual en el articulo 29).

2.- Cuando un interesado solicite 2 la Secretaria realizar el procedimiento para obte-

ner dicha posicion u drbita satelital ante la Unién Internacional de Telecomunicaciones

(UIT)y que al mismo tiempo garantice la seriedad de la solicitud. Sin duda, es un concep-

o novedoso en México, pero que ya existe en otros paises como Espaia. La situacién se

presenta cuando una empresa desea obtener una posicin orbital y como no puede solici-

tarla ante Ia UIT (ya que s6lo pueden hacerlo los paises), entonces el gobiemo mexicano

actuaria en su nombre, lo cual es una apertura de parte de la autoridad y una disposicién a

trabajar en conjunto con el sector privado para la obtencin de posiciones orbitales.

Sin embargo, observamos algunas falas en este procedimiento, pues no se contempla
que la empresa solicitante cubra los gastos que se generen del procedimiento ante la UIT,
os cuales son cuantiosos. Tal vez seré necesario expedir algunas reglas para especificar la
cooperacién que se darfa en este proceso entre la empresa y el gobiemo, pero serfan s6lo
para aclarar las tareas de uno y otro.

De cualquier manera, este articulo permitird que México sea un pais atractivo
para empresas satelitales que quieran obtener posiciones orbitales, pudiendo conver-
tirse en un centro de operadores satelitales. Claro, esto se puede dar siempre y cuando
el gobierno responda de manera adecuada y dinamice el procedimiento, junto con una
empresa privada, ante la UIT. Ante una apertura como la de este articulo puede existir
una demanda para posiciones orbitales y se deberd incrementar el personal del go-
biemo para atender este aumento en la demanda de estos servicios tan especificos.
Conociendo las limitaciones presupuestales del gobierno federal, podria ser que parte
de las contraprestaciones de los operadores satelitales se utilice para crear una oficina
especifica y para capacitar personal dedicado al seguimiento de los trimites ante la
UIT, porque es una materia altamente especializada y de seguimiento diario. Sin em-
bargo, al analizar la iltima parte de este numeral segundo, observamos de nuevo la
referencia 2 que la concesion ser otorgada una vez que se asuman las “no conocidas”
condiciones de capacidad a favor el Estado y 1a “no conocida” contraprestacion que

al efecto se fije.

3.- Cuando la Secretarfa actie en representaci6n de un organismo intermacional o de
otro pais. Esta parte permite que México pueda solicitar posiciones en conjunto con otras
naciones o en nombre de organizaciones internacionales, 1o cual refleja una apertura y
una nueva forma de participar en ¢l &mbito internacional de los satélites

PEIREn este articulo se corrige ¢l error de la actual ley: para poder otorgar conce-
siones sobre los dercchos de emision y recepeidn de sefales y bandas de frecuencias
asociadas a sistemas satelitales extranjeros se requiere un tratado en la materia, firmado
con el pas de origen de Ia setal y que contemple reciprocidad para los satélites mexica-
nos. El error es que no debe ser con el pais de origen de Ia sefal, porque en ocasiones no
conocemos de dénde proviene lasefil y no puede ponerse en préctica este ordenamiento

La nueva ley exige que dicho tratado sea firmado con el pais notificante del sistema.
satelital; es decir, el pais que hace los trémites ante la UIT respecto del satélite para el que
se solicita la concesion. Se exige también la opinién favorable de la Comision Federal de
Competencia. También se establece que para otorgar concesiones, ¢l gobiemo federal
puede solicitar el pago de una contraprestacitn, el cumplimiento de obligaciones sobre
1as condiciones para Ia prestacin de los servicios 0 una combinacicn de ambas. Una vez
‘més, también se sujeta el otorgamiento de concesiones a condiciones no conocidas y que
pueden ser discrecionales: persiste la inseguridad juridica. (53
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IESTITIRIEN Permance el texto del actual articulo 55 de la ley, en ¢l que so
obliga ala Secretaria a asegurar la existencia de capacidad satelital para las
redes de seguridad nacional y para prestar servicios de carécter social

EXTTINITA En la ley actual se obliga a los concesionarios a po-
ner en Grbita un satélte a més tardar cinco afios después de recibir
laconcesion. En el proyecto de ley esto se flexibiliza, ya que se exige a los concesiona-
rios hacer todo lo necesario para poner el satélte en érbita. Suponemos que toda vez que
se ha abierto la puerta para que las empresas obtengan las posiciones, la pérdida de éstas
ante la UIT seré para Ia compafia y no tanto para el pafs

Es importante destacar que el plazo de cinco afios no debe ser el tnico, ya que en cl
procedimiento internacional para poner el satélite en érbita comienza desde que se solici-
tala posicién y puede ocurrir que una empresa pida la posicion y el procedimiento inter-
nacional se tome cuatro afios, entonces tendré solo un afio para poner en 6rbita el atefac-
to,deno ser asi se perderia la posicion. Es por esto que el articulo aierta l establecer que
se puede poner cualquier plazo en las respectivas concesiones y puede suceder que una
empresa requiers, a través de la Secretaria, una posicién orbital y sea otorgada por la UTT
después de tres aiios, por lo que la entidad del gobierno debe sefialar un periodo de dos
afios para poner en orbita el satélite.

IEXCTINATN Tomado del articulo 57 de la actual ley y sin modificacion alguna. Se esta-
blece que los centros de control y de operacién de los satéltes que ocupen posiciones
orbitales asignadas a México deben estar en México y ser operados preferentemente (lo
que esto signifique) por mexicanos.

XTTTIRITHSe mantiene la disposicion que permite a los concesionarios de posiciones.
orbitales asignadas a México explotar los servicios en otros paises. Realmente esta disposi-
cién sobra, porque el gobierno mexicano no podria decidir s una empresa privada puede o
0 prestar servicios en otra nacin, aun cuando la posicién pertenezca al pais, pero recorde-
mos que dicha posicion no sirve de nada sin el satélite que la ocupe. Asimismo, se sefiala de
nuevo que los operadores satelitales extranjeros podrén prestar servicios en México de con-
formidad con las leyes mexicanas y los tratados internacionales. Esta tima parte es nueva.
y también sobre, porque esto se entiende con el articulo 51 arriba analizado,

JXTITIIMAER Se mantiene el concepto de respeto a la propiedad intelectual e industrial
que deben tener los concesionarios que distribuyen las sefials; sin embargo, en el segun-
dopérrafo se hacen algunas modificaciones para obligar a los concesionarios a esegurarse
de que las sefiales que distribuyan con sus satélites respeten los ordenamientos legales,
reglamentarios y administrativos aplicables.

‘En la actualidad deben asegurarse de que dichas sefiales respeten los ordenamientos
legales de propiedad intelectual e industrial. La modificacién propuesta parece ampliar el

mbito que los concesionarios deben vigilar, ya que se elimina la eferencia espect

ca de Ia actual ley. No impora si hace referencia sslo a Ia propiedad intelectual ¢

industrial o se quicre ampliar atodas Ias ramas posibles, lo que importa s que el

> operador no deberia desempefiar el papel de vigilante de los ordenamientos lega-

les de las sefales. El operador no puede, por ejemplo, cuidar los contenidos de lo que

se transmite a través de sus satéltes, por lo que esta disposicién deberia de desaparceer,
ya que es imposible aplicarse y no es labor de los operadores sateltales.

ste articulo establece que la activacién directa o indirecta de equipos que
reciban sefiales de bandas de frecuencias asociadas a sistems sateltales extranjeros o
cualquier otra forma de aprovechamiento comercal de dichas seiales dentro del territorio
nacional, requiere también de una concesion de red piblica de telecomunicaciones. Este
texto esté tomado del articulo 34 del Reglamento de Comunicacién via satélite y confir-
ma la necesidad de obtener una concesidn de este tipo.

Mecanismos mas flenibles

Como conclusion, observamos que existen algunos avances positivos, siendo el ms
importante la posibilidad de que las empresas puedan solicitar ante la UIT, @ raves del
gobierno mexicano, una posici6n orbital con sus respectivas bandas de frecuencias; sin
embargo, hay algunos aspectos que nos hacen pensar que este proyecto de ley aiin care-
ce de clementos necesarios para el buen desarrollo de la comunicacion via satélite en
México, Los fallos principales, desde nuestro punto de vista son dos:

1.- Carencia de una apertura en la obtencion de autorizaciones més simples que las
concesiones actuales pera prestar el servicio de comunicacién via satélite; es decir, se
requiere flexibilizar el procedimiento, ya que la concesion tiene los inconvenientes que
ya hemos mencionado.

2.- En lo que se refiere a la contraprestacion que el concesionario debe pagar,
persiste la inseguridad juridica: una empresa no sabe a lo que se atiene hasta que
esté totalmente involucrada y una vez que ha solicitado la concesion. La con-
traprestacion es discrecional, por lo que no hay seguridad juridica; asimismo, debe
ser conocida y publica de antemano con el fin de que los inversionistas sepan a qué
atenerse.

Esperamos que el proyecto de ley sufra algunas modificaciones antes de ser aproba-
do; claro esté, si es que es aprobado. Ha sido mucho el trabajo que se ha puesto en este
proyecto, no s6lo por parte de los legisladores, sino de Ia industria, la academia y de
muchos més participantes que contribuyeron en su momento. Ojalé que se le dé a este
proyecto la importancia que merece y que nuestros legisladores tomen conciencia y deci-
dan realizar las acciones necesarias para el fomento de uno de los sectores mas importan-
tes para el desarrollo de nuestro pais.@

° enal
en todo lugar

N ENTREVISTA CoN NET@, MANUEL MEDINA, DIRECTOR

GENERAL DE OMNITRACS, DESTACO QUE LAS PRINCIPALES

VENTAJAS AL TRANSMITIR SU SENAL VIA SATELITE ES LA CO-

BERTURA QUE ESTA ALCANZA, ADEMAS DE LA ALTA CALIDAD
Y POTENCIA EN EL ENVIO Y RECEPCION DE DATOS.

““La transmisi6n estd muy bien controlada y confiamos
en el Satmex 5, s un artefacto joven", explicd.

De acterdo con el directivo, a operacién de Ia empresa es
posible gracias a I concesi6n que ienen de parte e la Secretz-
ria de Comunicaciones y Transportes para subiry bajarsefales
atraves de un satélite mexicano en teiorio nacional.

“Satmex nos da espacio en su satéite y nos vende an-
cho de banda que utilizamos para transmitr los datos en-
viados por Ias unidades moviles. El artefacto envia la in-
formacién a a estacion, Omnitracs procesa los datos y los
‘manda, via red piiblica, a sus clientes. Nosotros damos la
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transmisién de informacién, posicionamiento y mensajes
de datos”, menciond el entrevistado.

Ademis de offecer sus srvicios de rastreo y monitoreo de
transporte de canga, Omnitracsplanea lanzar otrs aplicaciones
para nuevos clientes en México, soluciones cuya comer-
calizacién dependers de a evaluacion previa del mercado y de
algunas inversiones que tendria que realizar la compafia.

“El mercado no est para bollos, tenemos que esperar
un poco mis a que madure a situacién. Normalmente los
servicios para pasajeros son buenos negocios, pero en oca-

siones estos clientes no tienen los recursos suficientes para
pagar servicios de este tipo”, coments Medina.

Disponibilidad en todo momento

En sus inicios, Omnitracs estaba montado en el satélite
Morelos y, desde hace dos afios, opera a través del Satmex
5, migracién que consisti6 en la reorientacion de las ante-
nas y del cambio de frecuencia. “Durante 12 afios, no he-
mos tenido problemas en I transmisién de datos; de he-
cho, en el transcurso del afio 2001 s6lo estuvimos fuera
del aire ocho minutos; lo que revela un indice muy bajo de
fallas. De las estaciones terrenas que tiene Qualcomm en
Brasil, China, Europa y México, Omnitracs fue la mejor
debido a la alta tecnologfa en nuestro sistema de
radiofrecuencia”, pecis6.

Finalmente, Medina menciond que sus servicios pue-
den operar en cualquier lugar en donde tenga derecho a ba-
jarsus sefials, ejemplo de llo s la concesién que tienen en
Colombia, nacién en la que también operan con Satmex 5.

* La concesion otorgada por la SCT es para Corpora-
cién Nacional de Radiodeterminacién (conocida comer-
cialmente como Omitrecs), pera la prestacion de servicio
‘mévil terrestre y maritimo, via satélite.




